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Gabriel is sinds 2003 actief in China en we
hebben bij de sourcing van onze onderdelen en
gerede producten voortdurend onze verantwoor-
delijkheid genomen voor zowel de kwaliteit als het
milieu. Al onze Chinese partners zijn geselecteerd
op basis van hun instelling en hun capaciteiten om
zich aan fe passen aan onze eisen op het gebied

van milieu- en kwaliteitsbeheer.

We zijn dan ook bijzonder blij en trots dat Gabriel
China is gecertificeerd conform ISO 9001 en ISO
14001. De certificering is uitgevoerd door Dansk
Standard en onderstreept duidelijk dat we de
Chinese markt serieus nemen en dat Gabriel, waar
ter wereld we ook produceren, staat voor dezelfde

normen en waarden.

De normen en waarden van Gabriel zijn ook van

essentieel belang geweest voor onze Canadese

partner Teknion, een van de bedrijven die in Noord-
Amerika een pioniersrol vervult op milieugebied.
Wij hopen en verwachten dat de woldesigns van
Gabriel een bijdrage kunnen leveren aan de
versterking van het milieuprofiel van Teknion op een
markt waarin de miliev-eisen die consumenten

stellen een opvallende groei laten zien.

Bij Gabriel zien we kwaliteits- en milieubeheer als
doorslaggevende factoren voor onze innovatie-
processen. Tegelijkertijd zijn we ons ervan bewust
dat goede kaders en processen een zelfverbete-
rend effect genereren, waarmee we ons innovatie-

vermogen continu blijven vergroten.

In dit nummer van Quarter laten we u een aantal
nieuwe en boeiende vormen van samenwerking
op het gebied van innovatie en ontwikkeling zien.

We hebben bijgedragen aan de inrichting van

Next Office, een in-
spirerend concept bij
het Zweedse Kinnarps
en we hebben de
laatste hand gelegd aan “Link”, een nieuwe de-
signstof die is ontwikkeld in nauwe samenwerking
met de Engelse ontwerper en trendsetfer Tom

Dixon.

Gabriel blijft zich constant richten op het stroomlij-
nen van de gehele waardeketen, zoals het creéren
van oplossingen die een meerwaarde opleveren
voor de eindgebruiker. “Meubelstof in gebruik” is
daarom een belangrijk motto geworden binnen het

hele Gabriel-concern.

Met vriendelijke groet,
Jergen Kjeer Jacobsen

Algemeen directeur
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Het milieuprofiel was voor Gabriel van doorslaggevende betekenis
bij de keuze van het Canadese Teknion als eerste leverancier buiten

Noord-Amerika.

— Met Europost, Fame en Gaja van Gabriel kunnen
we niet alleen inspelen op de toenemende aandacht
van inkopers en eindgebruikers voor milieuvriendelij-
kere textielsoorten, het programma helpt ons ook bij
het realiseren van de inifiatieven die er infern in ons
bedrijf lopen met betrekking tot duurzaamheid, ver
telt Diane Wright, Senior Product Manager Fabrics,

Finishes and Materials bij Teknion.

Teknion is een bedrijf dat zijn verantwoordelijkheid
neemt als het om het milieu gaat en dat een pro-
actieve milieustrategie hanteert op basis van een
milieuhandvest en de implementatie van een

Environmental Management System (ISO 14001).

— Het milieuhandvest is een concerndoelstelling
voor ons en we nemen het bijzonder serieus. Er zijn
absoluut een aantal duidelijke parallellen fe trekken

tussen Teknion en Gabriel, aldus Diane Wright.

Gabriel zocht eigenlijk al een paar jaar toenadering
tot Teknion voordat het uiteindelijk tot samenwerking
kwam. Teknion wilde wachten tot het juiste moment
met het oog op de markt, de inferne sirategie en het
feit op zich dat het bedriff ging samenwerken met

Zijn eerste leverancier buiten Noord-Amerika.

- We wisten vanaf het begin dat het werken met
een Europees bedrijf voor nieuwe uitdagingen zou
zorgen. Gabriel maakte het ons echter makkelijk
om zaken met ze te doen. Ook als het gaat om
praktische uitdagingen, zoals transport en de
levering van stalen. De samenwerking met de key
account manager bij Gabriel en zijn team verliep

fantastisch, vertelt Diane VWright.

Dat er juist op het gebied van wolartikelen wordt

samengewerkt, hangt samen met het foenemende

milieubewustzijn op de Noord-Amerikaanse markf.

Na twee decennia waarin de aandacht vooral
ging naar goedkopere polyester- en nylonstoffen
neemt de vraag naar wol nu weer foe, vanwege
de klassieke schoonheid van wol en de positieve

milieukenmerken.

— Teknion zet zich actief in om zo duurzaam te zijn
als we maar kunnen. Maar milieuprestaties alleen
zijn niet genoeg. Ze gaan hand in hand met pro-
ductvoordelen als kwaliteit en lage kosten, voegt

Diane Wright eraan toe.

Met 3900 werknemers en bijna een miljoen vier-
kante meter kantoor, productie- en showroomfaci-
liteiten over de hele wereld behoort het Canadese
Teknion tot de absolute zwaargewichten op de
infernationale markt voor kantoormeubelen. Naast
het milieu heeft Teknion zich in zijn bedrijfsconcept
ook verbonden aan design en innovatie. Ook hier
zien we weer een duidelijke parallel met de waar-

den van Gabriel.
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Next Office in de Zweedse bossen

Het Zweedse Kinnarps heeft een showroom ingericht met de naam
"Next Office” met 15 voorbeelden van complete werkomgevingen.
Daarbij is aan alles gedacht, van meubels tot geluid, licht en kleuren.
Het primaire doel is om te inspireren en aan te zetten tot dialoog en

debat.

Onder de gasten in de imposante en innovatieve
showroom vinden we architecten, fysiotherapeu-
ten, besluitvormers en eindgebruikers vanuit heel
Europa. De meesten van hen worden opgehaald
en feruggevlogen met het eigen vliegtuig van Kin-
narps, zodat het bezoek aan het bedrijf midden in
het Zweedse plateaulandschap tussen de meren

Vénern en Vattern in één dag kan plaatsvinden.

— Het idee achter Next Office is het creéren van
voorbeelden van complete totaalomgevingen en het
aanreiken van mogelijke oplossingen in samen-
werking met een reeks verschillende partners, vertelt

architect en designer Rune Karlsson van Kinnarps.

De in totaal 15 werkplekken die in de 315 m? grofe
showroom zijn opgesteld, gaan uit van de wvrij
compacte opzef van modeme kantooromgevingen
waarbij veel medewerkers dicht op elkaar in open
kantoren worden geplaatst. Dat brengt een reeks
problemen met zich mee en een omgeving die erg
afhankelijk is van geluid, licht en Kleuren. Tegelijker

tiid is er veel behoefte aan individuele oplossingen.

—We proberen de belangrijkste functies fe schetsen

in het volgende kantoor. Het kantoor wat de gasten
over een half jaar of misschien lafer moeten
hebben. Het doel is omgevingen en inrichtingen fe
creéren die aanzetten tot dialoog en discussie met
de klanten en die in beide richtingen ideeén en

inspiratie opleveren, legt Rune Karlsson uit.

FEITEN

Gabriel heeft het groofste deel van het textiel voor
deze unieke showroom geleverd. Bovendien heeft
Kinnarps geprofiteerd van de algemene kennis
van Gabriel als het gaat om Europese trends op
het gebied van kleuren en stoffen, terwijl een van
de fexfieldesigners van Gabriel als sparringpart-
ner fungeerde met hef cog op concrete inrichtin-

gen en samenhangen.

— GCabriel was een prima sparringpartner die
echte belangstelling toonde en de samenhangen
begreep. Een goed voorbeeld hiervan is de "Cou-
pé”, een soort ruimte binnen de ruimte, waarvoor
de inspiratie afkomstig was van een ouderwetse
treincoupé. Het idee was een stille en ongestoorde
ruimte te creéren waar mensen midden in het open
kantoorlandschap voor korte of langere fijld met

elkaar kunnen praten, vertelt Rune Karlsson.

Een ander voorbeeld van de samenwerking is een
open vergaderinrichting zonder vergadertafel.
In ploats daarvan zijn de zes om een rond tapijt
geplaatste stoelen elk voorzien van een klein tafel-
tie op de armleuning. Deze hele inrichting is vitge-
voerd in dieprode kleuren, die zowel energie als

welwillendheid uitstralen.

De huidige Next Office-expositie bij Kinnarps
werd in mei 2006 opgeleverd onder de naom
Next Office 2.0.

Kinnarps is in omvang de derde aanbieder van kantooroplossingen in Europa. Het bedriif is

vertegenwoordigd in maar liefst 30 landen en heeft een jaaromzet van € 263 miljoen. Kinnarps is

opgebouwd rond zes hoekstenen: mensen, omgevingen, design, ergonomie, kwaliteit en milieu.
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Gabriel 1ISO-gecertificeerd in China

FEITEN

De certificering van Gabriel China office is
vitgevoerd door Dansk Standard en behelst DS/EN
ISO 9001:2000 en DS/EN ISO 14001:2004.

Na een kleine vier jaar in China heeft Gabriel zijn draai goed ge-

Morten Sta

vonden in de Chinese cultuur en onder klanten en leveranciers op de

Chinese markt.

Gabriel China is per 2 juni 2006 gecertificeerd op
kwaliteits- en milieugebied conform de infernatio-
nale normen 1SO 9001 en ISO 14001. Hiermee
wordt nog eens onderstreept dat Gabriel zijn activi-
teiten en verantwoordelijkheden op de Chinese

markt serieus neemt.

—Voor ons is het een mijlpaal dat onze kwaliteits- en
milieubeheersystemen hier in China nu zelfstandig
gecertificeerd zijn. Naast de praktische waarde is
er ook de signaalwerking naar onze klanten foe
over de hele wereld, aldus Morten Stamov, mana-

ger van de Chinese vestiging in Beijing.

Gabriel maakt in China gebruik van een uitge-
breid netwerk van modeme en gespecialiseerde
textielfabrieken. Allemaal zijn ze geselecteerd op
basis van dezelfde milieu- en kwaliteitseisen als die
waar Gabriel op de westerse markt bekend om
staat. Bovendien vinden er doorlopende tests en

kwaliteitscontroles plaats.

Het merendeel van de klanten van Gabriel China
bestaat uit wereldwijd opererende West-Europese

meubelfabrikanten. Het contact loopt rechtstreeks

via key account managers of indirect via Chinese
partners. En veruit het grootste deel van de productie

richt zich op verkoop in het wesfen.

— Steeds meer grote en gevestigde meubelfabri-
kanten, onder andere uit West-Europa, vestigen
zich in China. Voor hen is het belangrijk dat we
hier aanwezig ziin, zodat we de kwadliteit kunnen
waarborgen en mee kunnen doen aan de onfwik-
keling van nieuwe meubelstoffen, legt Morten

Stamov uit.

Naast de Deen Morten Stamov werkt er bij de Chi-
nese vestiging alleen Chinees personeel, waaronder
drie fextieltechnici met elk hun eigen topcompeten-
ties en een chef logistiek die ervoor verantwoordelijk
is dat de leveringen op het juiste moment op de juiste

plaats zijn.

— Er bestaan grote cultuurverschillen tussen de wes-
terse en de Chinese markt. Op dat punt zijn onze
Chinese collega’s erg belangrijk. Bovendien geven
we met de nieuwe ISO-cerfificering aan dat Gabriel
overal ter wereld voor dezelfde hoge kwaliteits- en

mileu-eisen staat, constateert Morten Stamov.
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I'm not a man,

FEITEN

Aan link werd tevens meegewerkt door de
bedrijven Cole & Sons en Polyrey, die het
omzetten van het pafroon in respectievelijk
fapijten en laminaatplaten voor hun reke-

ning nemen. De gedachte hierachter is dat

de verschillende elementen en partners

elkaar ondersteunen.

Geinspireerd door de modewereld is
de gerenommeerde €ngelse ontwer-
per Tom Dixon al bijna vier jaar ac-
ticf met het onder zijn eigen naam in
de markt zetten van zijn product- en
meubelontwerpen. Nu heeft Tom Dixon
zijn eerste meubelstof ontworpen in sa-
menwerking met Gabriel.

In september 2002 koos Tom Dixon ervoor om
een eigen designbedrijf in Londen op te zetten na
jaren als ontwerper werkzaam fe zijn geweest bij
o.a. een aantal ltaliaanse bedrijven. Het idee was
de naam Tom Dixon in de markt te zetten als merk,
zoals ook populaire modeontwerpers synoniem

zijn aan hun kledingcollectie.

— Ik besloot om een eigen bedrijf te beginnen,
waarbij ik het merk en het hele bedrijfsmodel in
eigen hand zou hebben. Ik ben nu dus geen man
meer, maar een merk. Dat voelt lekker en bevrif-
dend en het maakt de zaken een stuk eenvoudi-
ger. Als ik nu bijvoorbeeld een stoel maak, wefen
mensen dat ik die ontworpen heb. Dat is een
duidelijk en consequent signaal aan alle klanten,

vertelt Tom Dixon.

Tom Dixon is dol op het verleggen van grenzen en
het uitproberen van nieuwe materialen en gebie-
den. Hij staat bekend om zijn innovatieve installa-
fies op openbare plaafsen. Zo werkte hij onder
andere samen met Gabiriel voor de stof Link Plain
in blauwe finten voor de langste bank ter wereld in
het kader van de Milanese designbeurs in april
2006.

De samenwerking voor Link Plain gaat nu een stap
verder, waarbij Gabriel Link als designproduct per
meter kan aanbieden in een reeks verschillende
kleurcombinaties. Ontworpen door Tom Dixon en
door textielontwerpster Mette Mikkelsen van Ga-
briel omgevormd fot garen en bindingen met de

juiste structuur, slijivastheid en kleurechtheid.

- Ik wilde een patroon creéren met traditie en
geschiedenis. Link is een soort macramépatroon
zoals we dat kennen uit vele verschillende culturen,
van de Vikingen en de Kelten fot in Afrika. Link is
echter ook verwant aan de celstructuren in de
microbiologie en de sfructuur van geweven en
geborduurde sfoffen. Link heeft vele dimensies, dus
de mensen zien wat ze willen zien, legt Tom Dixon

uit.

— Link is gebaseerd op een visie op parterschap

waarvan beide zijden profiteren en waarbij we

als elkaars ambassadeurs optreden op verschil-
lende soorten beurzen. Op die manier krijgen we

allemaal meer aandacht, aldus Tom Dixon.

Link had een mooie voorpremiére foen Tom Dixon
het idee presenteerde in zijn stand op de design-
beurs in Milaan. De gasten waren positief verrast,
zowel door de stof als over de samenwerking met

Gabriel, die Tom Dixon zelf als volgt omschrift:

- Ik werk graag samen met mensen die meer
weten dan ik. Ik wist niets over textiel. Het was dan
ook erg interessant om te zien hoe het patroon van
het platte papier werd vertaald naar een geweven
stof. Ik heb er veel van geleerd en verheug me nu
al op het volgende fextiel in samenwerking met

Gabriel. We zijn er al mee bezig, onthult Tom

Dixon.

Gabriel
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Hoofdkantoor:

Gabriel A/S
Hjulmagervej 55
DK-9000 Adalborg
Telefoon +45 9630 3100
Fax +45 9813 2544
mail@gabriel.dk
www.gabriel.dk

Showroom:

Bella Center

Stand B4 131

DK-2300 Kopenhagen S

Key Account Manager
Jan N. Petersen

Mobiel + 45 4095 6070
inp@gabriel.dk

FurnMaster

Business Manager

Kim H. Jakobsen
Telefoon: +45 9630 3132
khj@gabriel.dk

SampleMaster
Manager

Hanne P. Andersen
Telefoon: +45 9630 3129
hpa@samplemaster.dk

Noorwegen

Showroom:

Gabriel A/S
Drammensveien 126 B
N-0277 Oslo

Telefoon +47 2244 1280
Fax +47 2244 9912

Key Account Managers

Bente Flacen
Mobiel +47 9157 2982
bf@gabriel.dk

Ingrid Sunde
Mobiel +47 9113 0523
is@gabriel.dk

Zweden

Key Account Manager
Janne Wetterlind

Mobiel +46 709 7571 65
iw@gabriel.dk

Zweden/Finland
Key Account Manager
Jari Nikula

Mobiel +46 70 635 71 51
jari-nikula@gabriel.dk

Duitsland
Zwitserland

Oostenrijk, Polen

Contract divisie
Key Account Managers

Felix Kroncke
Mobiel +49 172 8586 200
fk@gabriel.dk

Ole Fomsgaard
Mobiel +49 171 2683291
of@gabriel.dk

Duitsland
Zwitserland

Oostenrijk,
Benelux

Home divisie

Business Development
Manager

Roland Raaijmakers
Mobiel +31 653 814606
ror@gabriel.dk

Benelux
Contract divisie
Key Account Manager
Jolanda Schoone

Mobiel +31 653 74 3852
is@gabriel.dk

Retailers

Retail Account Manager
Ronald Mulder
Mobile +31 653184344
rm@gabriel.dk

Groot - Brittannié
Key Account Manager
James Dowsett

Mobiel +44 77 157 50460
jd@gabriel.dk

Frankrijk

Key Account Manager
Per Vendorf

Mobiel +33 608 566564
pv@gabriel.dk

Italié

COUI‘lfl'y Mr:magel'
Agostino Policicchio
Mobiel +39 340 1277104
ap@gabriel.dk

Spanje
COUITfl'y MCII"ICIgeI'

JesUs Benito Arranz
Mobiel + 34 619 71 64 86
jba@gabriel.dk

Overige exportlanden

Home/contract divisie

Key Account Manager
Morten Westmark Andersen
Mobiel +45 4054 9630
mwa@gabriel.dk

Transport divisie

Sellgren Tekstiili Oy

Puutarhak. 17 A32

FIN-2 Turku

Finland

Telefoon : + 35 82 07 43 14 60

Key Account Manager
Marjatta Stenius

Mobiel +358 500 772805
marjatta.stenius@gabriel.dk

China

Gabriel (Tianjin) International
Trading Co. Ltd.

Rm 306, First Shanghai Center,
39 Liangmagiao Lu

Chao Yang District, Beijing,
100016

China

Telefoon : +86 10 84534406
Fax: +86 10 84534407

Genel‘a/ Manager
Morten Stamov
mst@gabriel.dk



